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بيوگراف�ي از خود عنوان نم�وده و فعاليتهايتان را 
شرح دهيد. 

37 سال سن دارم و مدرك ديپلم الكترونيك از هنرستان 
ش��هيد چمران اصفهان و كارداني نقشه كشي صنعتي از 
دانش��كده مهاجر اصفهان و كارشناسي طراحي جامدات 
از دانش��گاه آزاد خميني شهر دارم. هم چنين دانشجوي 
انصرافي ترم اول مديريت صنعتي دانشگاه مباركه هستم 
كه به دليل مشغله‌هاي كاري نتوانستم آن را دنبال كنم. 
نزديك به 50 سال است كه صنعت نساجي در خاندان ما 
موروثي شده است و در شاخه هاي مختلف نساجي چون 
فرش دس��تباف، بافت هاي پيراهني، فوتر و شال فعاليت 
داريم. نزديك به 8 سال است كه به صورت تخصصي در 

توليد پتوي مسافرتي فعاليت داريم. 
توليد اين نوع پتو از نساجي ارم در قزوين آغاز شد. سپس 
ش��ركت بهار ي��زد آن را توليد و به عن��وان پتوي حجاج 
معرفي كرد و كم كم بسياري از شركت ها اقدام به توليد 

آن نمودند. 

طرح ابداعي خود را معرفي نماييد .
از قديم گفته اند "احتياج؛ مادر اختراع است". در كار توليد 
پتوي مسافرتي فعاليت داش��تيم اما ريشه هاي آن را به 

صورت س��نتي و دستي مي بافتيم و تنها 60 نفر نيروي 
انساني را به اين كار اختصاص داديم تا اين كه در حدود 
3 سال پيش براي صرفه جويي در زمان، هزينه و نيروي 
انساني تصميم گرفتم تا اين فعاليت را به صورت اتوماتيك 
انجام دهم با فردي به نام حسين نخكش در شهر يزد كه 
چنين دستگاهي را داشت آشنا شدم و تصميم گرفتم آن 
را خريداري كنم اما به دليل فراهم نبودن ش��رايط جهت 
خريد نقدي، موفق به خريد آن نشدم و از ايشان خواستم 
تا فيلمي از اين دس��تگاه داشته باشم تا از روي آن موفق 
به ساخت دس��تگاه شوم كه با تمسخر ايش��ان رو به رو 
ش��دم و همين مورد انگيزه‌ي س��اخت اين دستگاه را در 

من ايجاد نمود. 
تلاش خود را براي س��اخت اين دستگاه به كار بستم اما از 
نتيجه آن اطميناني نداشتم تا اين كه حاج مسعود سلطاني 
اولين سفارش دستگاه را به من داد و من  اقدام به ساخت 
آن نمودم. هم چنين نمونه دوم را براي خودم، نمونه سوم 
را براي پدرم طراحي نمودم و چهارمين نمونه آن اكنون در 

كارخانه اي در شهر يزد مشغول به فعاليت است. 

اين دستگاه در چه صنايعي كاربرد دارد و چه مقدار 
زمان براي ساخت آن مورد نياز است؟

اين دستگاه در صنعت نساجي و براي تكميل ريشه‌هاي 

شال، روسري و پتوي مسافرتي كاربرد دارد. ساخت يك 
دستگاه و 5  دستگاه يك اندازه زمان صرف مي شود و حد 

اكثر زمان مورد نياز براي توليد 5 دستگاه 3 ماه است. 

مواد اوليه مورد نياز در توليد اين دستگاه را چگونه 
تامين مي كنيد و اين دستگاه تا چه اندازه بر فعاليت 

شما تاثير گذارده است؟ 
كلي��ه مواد اوليه مورد نياز براي توليد اين دس��تگاه بهجز 
مواردي چون موتور، لوازم برقي و بخشي از قطعات فولادي 
مورد نياز داخلي است و تنها موتورهاي آن را از كشور چين 

وارد ميكنيم. 
به علاوه 5 گروه تراش��كاري در اختيار داريم كه بر اساس 
نقشه هايي كه در اختيارشان مي گذاريم قطعات را توليد 

مي‌كنند و درنهايت دستگاه را در شركت مونتاژ مي‌كنيم.
در گذش��ته 60 نفر نيروي انس��اني تنها ب��راي اين مورد 
اختصاص داده بوديم مضاف بر اين كه كاري يكدس��ت و 

تميز ارايه نمي شد. 
اكن��ون با وجود اين دس��تگاه توليدات ما به روزتر ش��ده 
اس��ت. در شكل سنتي براي تاب ريشه يك طاقه 60 تايي 
توس��ط يك نفر، يك روز زمان صرف مي‌شد اما به واسطه 
اين دستگاه  در يك شيفت كاري 12 ساعته 1000 فتيله 

مي‌بافيم. 

اشاره : 
دستگاه تاب ريشه )فتيله( كه در مدلهاي اتوماتيك و نيمه اتوماتيك عرضه مي شود، محصولي است كه براي نخستين بار در داخل كشور توسط 
داريوش غياثوند قيصري توليد شده است. اين دستگاه با وجود اين  كه نمونه مشابه خارجي دارد اما از بسياري جهات از جمله قيمت تمام شده 

و كارايي، مزاياي بسياري نسبت به نمونه مشابه دارد. اين دستگاه در ريشه زني شال، روسري و پتوي مسافرتي مورد استفاده قرار ميگيرد. 
غياثوند مشكلات موجود در حوزه توليد را فراوان و مهم ترين آنها را واردات بي رويه كالا مي داند و معتقد است تنها حمايتي كه دولت مي تواند 

از توليدكنندگان به عمل آورد  قطع يا محدود نمودن واردات كالاهاي تمام شده و آماده عرضه به بازار مصرف است.

گفت و گو با داريوش غياثوند قيصري – سازنده دستگاه هاي اتوماتيك و نيمه اتوماتيك تاب ريشه )فتيله( شال، روسري و پتوي مسافرتي

به بهـــــانه
ساخت دستگاه‌هاي اتوماتيك و

نيـمه اتـوماتيك تـاب ريـشه

گزارش
ويژه
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آيا اين دس�تگاه مزيتي نس�بت ب�ه نمونه خارجي 
دارد؟

اين دس��تگاه را در چهار مدل اتوماتيك، نيمه اتوماتيك، 
شال و روسري و پتو بسته به نياز مشتريان ارايه نموديم 
كه ساخت آن در داخل كشور اشتغالزايي بسياري را ايجاد 
نموده اس��ت مضاف بر اين كه قيمت آن بس��يار مقرون 
به‌صرفه‌تر از نمونه خارجي است زيرا مواد اوليه مورد نياز 
ما چون لاس��تيك و سوزن داخلي اس��ت و هزينه هاي 
كمتري براي توليد آن صرف مي شود و در نهايت قيمت 
تمام ش��ده نيز كمتر اس��ت. نمونه خارجي اين محصول 
100 ميليون تومان است در حالي كه اين نمونه با همان 
كارايي تنها 20 ميليون تومان قيمت دارد و مهمتر از آن 

اينكه هيچ گونه ارزي از كشور خارج نكردهايم. 
به علاوه اين دستگاه مزايايي نسبت به نمونه خارجي دارد 

كه عبارتند از:
1. قابل رقابت با دس��تگاه هاي خارجي هم مدل از لحاظ 

هزينه خريد اوليه و هزينه توليد در هنگام كار
PLC 2. داراي تابلو برق

3. داراي ميكروس��وييچ هاي القايي با دقت بالا نسبت به 
ميكرو سوييچ هاي مكانيكي

4. ساده بودن دستگاه از لحاظ مكانيكي و كاربرد
5. داراي invertor جهت كنترل سوزن)راپير( دستگاه و 

كم كردن استهلاك موتور نسبت به موتورهاي ترمز‌دار
6. داراي گارانتي 12 ماهه

7. قابل طراحي در 4 مدل نسبت به درخواست مشتري 
8. تامين قطعات مصرفي دستگاه )سوزن و لاستيك تاب( 
در كوت��اه ترين زمان ممكن با حداقل هزينه نس��بت به 

مدل‌هاي خارجي 

س�رمايه اوليه ش�ما براي راه انداز ي اين طرح چه 
ميزان بود؟

زماني كه از نمونه اوليه دستگاه فيلم گرفتم تا از روي آن 
اقدام به س��اخت كنم، تصور مي كردم كاملا بر دس��تگاه 
و چگونگي س��اخت آن تسلط دارم اما در واقعيت به اين 
ترتيب نبود و براي ساخت اين دستگاه سعي و خطاهاي 
بسيار داشتم، دشواري هاي زيادي را پشت سر گذاردم و 

در نهايت زمان زيادي را صرف نمودم. 
س��رمايه اوليه اي كه براي ساخت دستگاه به كار گرفتم 
4 ميلي��ون تومان بود كه نتيج��ه اي از آن نگرفتم. براي 
ب��ار دوم 3 ميليون تومان هزينه نمودم اما طرح به نتيجه 
نمي‌رسيد. به همين ترتيب پيش رفتم تا اين كه بالاخره 
موفق به توليد دستگاهي مشابه نمونه خارجي شدم كه از 

نظر مكانيكي ساده تر بود اما مزاياي بسيار داشت.

با وجود شكس�ت هاي پي در پي مهم ترين عامل 
پيشرفت خود را چه مي دانيد؟

علاقه مند بودم تا خدمتي را ارايه دهم و نوآوري داش��ته 
باش��م البته اين طرح در كش��ور ايتاليا اجرا شده بود اما 

در ايران تازگي داش��ت و توليد آن در داخل كشور برايم 
اهمي��ت زيادي داش��ت و اين امر انگي��زه مضاعفي براي 
س��اخت دس��تگاه ايجاد نمود تا بتوانم افتخاري ديگر در 

صنعت نساجي براي ايران عزيز داشته باشم.  

آيا در ارايه اين طرح از سوي ارگان يا نهاد خاصي 
مورد حمايت واقع شديد؟

تنها با همت و پش��تكار خودم، همسرم و راهنماييهاي 
پدرم اين فعاليت را دنبال نمودم و اكنون پروس��ه ثبت 

محصول را سپري مي كنم. 
در تامين سرمايه مورد نياز براي توليد دستگاه مشكل 
خاصي نداريم زيرا اين دس��تگاه بر اس��اس سفارشات 
توليد مي‌شود به عنوان مثال دستگاه چله پيچي نيست 
كه همه بافندگان به آن نياز داش��ته باشند بلكه كاري 
تزييني در بافت پتو ،ش��ال و روس��ري است و استفاده 
از آن به س��ليقه توليد كنندگان بستگي دارد. به عنوان 
نمونه واحدي كه روزانه 300 تخته پتو توليد مي كند، 
س��فارش يك دس��تگاه و كارخانه اي كه روزانه 8 هزار 
تخته پتو توليد مي كند، س��فارش 5 دس��تگاه را به ما 

داده است. 

آيا طرح هاي ديگري هم در دست بررسي داريد؟
تعدادي نيروي انس��اني در مرحله برش و بس��ته بندي 
پتوهاي مس��افرتي فعاليت دارند كه ما براي كم كردن 
نيروي انساني و مكانيزه نمودن اين بخش ها و در نتيجه 
ك��م كردن هزينه ها در حال طراحي دس��تگاه ديگري 
هس��تيم كه پيش از برش خوردن پتو، آن را چهار تا و 

بسته‌بندي كند.

علاوه بر توليد اين دس�تگاه در چ�ه زمينه هاي 
توليدي ديگري فعاليت داريد؟

در  حدود 10 سال پيش به توليد فيلتر با پارچه‌هاي 
تخت اقدام نمودم. در ابتدا فيلتر پاكت ها ي جاروبرقي 
را توليد نمودم. به اين ترتيب كه پارچه را پس از بافت 
و تكميل در اختيار توليد كنندگان پاكت جارو برقي 
قرار مي دادم تا اين كه كم كم به اين فكر افتادم كه 
ارزش اف��زوده آن را بيش��تر كنم پس تصميم گرفتم 
پي��ش از اين كه پارچه را به فروش برس��انم آن را به 
كالا تبديل كنم. به‌اين ترتيب خط توليد پاكت دايمي 
جارو برقي را راه‌اندازي نمودم و در حال حاضر نزديك 
به 70 مدل كالا از جمله كيس��ه ج��ارو برقي از نوع 
پارچه‌اي و بي‌بافت و فيلتر سرخ‌كن توليد مي‌كنيم. 

كيسه هاي پارچه اي كه ما توليد نموديم، نمونه مشابه 
خارجي ندارد اما نمونه مشابه چيني بي بافتها وجود 
دارد و برخي شركتها در داخل كشور جارو برقي را از 
كش��ور چين وارد ايران مي كنند و كيسه‌هاي دايمي 
را براي آن س��فارش م��ي دهند كه به همراه جارو به 

فروش مي رسد. 

به عن�وان توليد كننده و مخت�رع، بازار كنوني 
توليد در داخل كشور را چگونه ارزيابي مي‌كنيد 

و چه توقعاتي از دولت داريد؟
توليد كنندگان در داخل كش��ور هم از حيث تامين 
م��واد اوليه و هم از حيث فراه��م آوردن بازار فروش 

همواره با مشكلاتي رو به رو هستند.
توليد كنندگان بسيار فعال و موفقي در داخل كشور 
حض��ور دارند و در صورت��ي ك��ه از واردات بي رويه 
ممانعت به عم��ل آيد توانايي هاي خود را به نمايش 
خواهند گذارد و بازار ايران به كيفيت دلخواه نزديك 

خواهند نمود. 
تنه��ا انتظار ما از دولت مه��ار واردات بي رويه كالا و 
خدمات است زيرا به اعتقاد من تنها واردات بي رويه 

مي تواند آسيب جدي بر توليد داخلي وارد سازد. 

با اجراي طرح هدفمندسازي يارانه ها و افزايش 
هزينه هاي انرژي چگون�ه هزينه هاي جاري را 

كنترل ميكنيد؟
قان��ون هدفمندي يارانه ها به درس��تي اجرا نش��د و 
افزاي��ش قيمت حامل هاي ان��رژي و در نتيجه مواد 
اوليه، توليد كنندگان را در شرايط دشواري قرار داد. 
اولين گامي كه براي كنترل افزايش هزينه هاي ناشي 
از هدفمند ش��دن يارانه‌ها برداشتيم تعديل نيرو بود. 
همچنين به دليل افزايش قيمت مواد اوليه حاش��يه 
س��ود را كاهش داديم. به‌علاوه در گذشته دولت ما را 
در پرداخت هزينه بيمه ياري مي‌كرد كه با حذف آن 

شرايط پرداخت دشوارتر شد. 

برنامه هاي آتي شما چيست و چه سياست هايي 
را براي فراهم آوردن بازار فروش در نظر داريد؟

به لطف خداوند مش��غول به فعاليت هس��تيم و اميد 
داريم تا با بهبود وضعيت توليد شاهد پيشرفت كشور 

در صنايع گوناگون باشيم. 
معتقدم هر گونه بينديش��يم به همان خواهيم رسيد 
پس تصور مي كنيم كش��ور ما به رش��د و پيشرفت 
دس��ت خواهد ياف��ت و يقين داريم ك��ه اين چنين 

خواهد شد.

توليد كنندگان بسيار فعال و موفقي در 
داخل كشور حضور دارند و در صورتي 
كه از واردات بي رويه ممانعت به عمل 
آي�د توانايي هاي خ�ود را به نمايش 
خواهند گذارد و بازار ايران به كيفيت 

دلخواه نزديك خواهند نمود. 


